
Antreprenoriat
Sesiune de microlearning



What is 
entrepreneurship?

Antreprenoriatul, este capacitatea de a acționa
asupra oportunităților și ideilor pentru a crea valoare

socială, culturală sau financiară pentru alții. Este o 
competență pentru viață, fiind relevantă pentru

dezvoltarea personală, progresul carierei sau
generarea de noi idei de afaceri.*

* European Commission. (2022). 

The European Entrepreneurship 

Competence Framework 
(EntreComp). Available here. 

https://ec.europa.eu/social/main.jsp?catId=1317&langId=en


Competențele antreprenoriale pot fi grupate în trei domenii:

Idei și oportunități- să recunoască și să creeze noi oportunități și
idei.

Resurse - să identifice, să atingă sau să mobilizeze resurse
pentru a pune în mișcare idei și oportunități

În acțiune- Faceți lucrurile să se întâmple pe baza ideilor și
oportunităților

What are the 
entrepreneurial 
competences?



What are the entrepreneurial competences?
În esență, există zece competențe antreprenoriale:

Identificarea oportunităților- Identificați și profitați de oportunitățile de a crea valoare

Creativitate - Dezvoltarea ideilor și oportunităților de a crea valoare

Auto-conștientizare și auto-eficacitate- Reflectați asupra nevoilor, aspirațiilor și dorințelor dvs.

MotivPerseverență și perseverență- Fii hotărât să transformi ideile în acțiune

MobResurse ilizante - Găsiți și gestionați resurse materiale, nemateriale și digitale

Alfabetizare financiară și economică - Estimați costul transformării unei idei într-o activitate creatoare de valoare

Mobilizarea celorlalți- Inspirați și energizați părțile interesate relevante

Planificare și management- Stabiliți obiective pe termen lung, mediu și scurt

Confruntarea cu incertitudinea, ambiguitatea și riscul- Luați decizii chiar și atunci când un rezultat așteptat este incert, când

informațiile disponibile sunt parțiale sau ambigue sau când există riscul unor rezultate nedorite

Lucrul cu alte persoane- Lucrați împreună și cooperați cu ceilalți pentru a dezvolta idei și a le transforma în acțiune



Entrepreneurial 
challenges

• Grupuri de patru

• Facilitatorul vă va oferi informații despre
afacerea dvs.(Nu-l arătați celorlalte grupuri!)

• În grup, discutați și planificați o...

PETRECERE DE 
LANSARE PENTRU 

AFACEREA TA



Step 1 - Identificați grupul țintă al evenimentului dvs.
Pe cine vrei să inviți la petrecerea ta?
Cine ar fi interesat să obțină/plătească pentru serviciile dvs.?
Aveți nevoie sau doriți să invitați persoane publice?
Aveți nevoie sau doriți să invitați orice organizație care vă susține afacerea?

Step 2 - Definiți data și ora evenimentului dvs.
Când este cea mai bună dată și oră pentru oaspeții dvs.? (săptămână/weekend, zi/noapte, dimineață/după-
amiază)
Există vreun alt eveniment la acea dată și oră?
Este o idee bună să faceți evenimentul în zilele de sărbătoare legală?

Step 3 – Definiți tipul de eveniment
Ce tip de eveniment va funcționa mai bine pentru grupul dvs. țintă? (exemple: cocktail party, atelier, 
experiență de degustare/probă, vizită la magazin, printre altele)
Va fi un eveniment deschis sau doar pentru anumiti invitati?
Câți oaspeți intenționați să aveți?
Veți oferi câteva mostre sau cadouri?

Business Launch Party
Think about human and 
financial resources when 

defining the event!!



Business Launch Party

Step 4 – Identificați unde veți organiza evenimentul
Va fi un eveniment în persoană sau online?
Vrei să promovezi evenimentul în magazinul tău sau în alt loc?
Este disponibil locul pe care l-ați identificat?
Locul pe care l-ați identificat vă permite să promovați ceea ce planificați?

Step 5 - Definiți programul și resursele pentru eveniment
Ce activități intenționați să promovați? (de exemplu: concert, discurs din partea invitatului special, 
prezentarea unei slujbe, atelier)What resources do you need to make the event happen?
Cum veți accesa aceste resurse?
Veți beneficia de sprijin din partea unei organizații partenere?
Veți oferi cadouri sau veți avea promoții în ziua respectivă?

Think about human and 
financial resources when 

defining the event!!



Business Launch Party

Step 6 - Planificați strategia de promovare a evenimentului dvs.
Trebuie să pregătiți o imagine sau un material pentru a face publicitate? (de exemplu: pliante, știri pe 
rețelele sociale, invitații tipărite sau digitale)
Cum vrei să-ți promovezi petrecerea? (de exemplu: publicarea în ziare/reviste, trimiterea de e-mailuri cu 
invitații; trimiterea invitațiilor prin poștă; crearea unui eveniment pe social media; distribuirea în aer liber în
comunitate; invitarea oaspeților personal)
Veți trimite mementouri săptămânale / zilnice?
Veți stabili parteneriate cu organizații locale?

Step 7 - Pregătiți-vă echipa și partenerii
Cum vă veți informa lucrătorii și partenerii despre eveniment și activitățile planificate?
Cum veți distribui responsabilitățile între lucrători și parteneri?
Cum veți pregăti lucrătorii să vorbească despre serviciile și produsele magazinului dvs.?

Think about human and 
financial resources when 

defining the event!!



Business 
Launch
Party

Step 8 – Găzduiește și bucură-te de petrecerea ta!

Urmați-vă programul de activități
Zâmbește și vorbește cu clienții tăi; 
Asigurați-vă că le ascultați nevoile
Oferă cadourile și promoțiile pe care le-ai 
pregătit
Faceți fotografii pentru a înregistra
evenimentul și a-l face public mai târziu



Parteneri



Vă mulțumesc!
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